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Campo Belo sai na frente sendo o 1°© municipio

da regiao a implantar a Sala Mineira
do Empreendedor

A Secretaria Municipal de Desenvolvimento inaugurou em sua Sede,
a Rua Jodo Pinheiro, 89, na tarde do dia 18 de maio, a Sala Mineira do
Empreendedor, um espago de promocdo de novas empresas,
desenvolvimento de negdcios e integracdo com o setor publico, um
local de orientagdes, servicos e capacitacfes, sendo resultado de um
termo de cooperacdo assinado entre o Sebrae e Junta Comercial, com
objetivo de melhorar e simplificar o ambiente de neg6cios em parceria
com as Prefeituras.

Segundo a coordenadora do Sebrae, Glaucya Jerusa Souto Vale,
Campo Belo é o 1° municipio do territorio de Lavras e 0 8° do Sul de
Minas, dentro de 183 municipios a implantar a Sala Mineira do
Empreendedor.

Dentre as autoridades presentes estiveram o vice-prefeito Adalberto
Lopes, 0 secretario municipal de Desenvolvimento Eustaquio de
Azevedo Silva, representando a Camara Municipal vereador José
Mariados Santos Junior, coordenadorado Sebrae Glaucya Jerusa

A esquerda José Itamar, Luiz Carlos (Jucemg), Eustaquio de Azevedo (Secretario de
Desenvolvimento), Glaucya Souto (Sebrae), Adalberto Lopes (Vice-Prefeito), José Maria
Janior (Vereador) e Christian Albernaz Pimenta (Primeiro Vice-Presidente ACECB)

Souto Vale, superintendente da Regional Varginha da JUCEMG Luiz
Carlos Mangiapelo, representando a Associacdo Comercial e
Empresarial de Campo Belo Christian Albernaz Pimenta, demais
vereadores, empresarios e sociedade civil.

A Sala serd um espaco Unico, onde 0 empreendedor tera contato com o
Poder Publico e entidades pro-empresarios, que possa formalizar seu
empreendimento em todos os niveis, obter orientacdes e buscar o
conhecimento para o seu desenvolvimento profissional e de seu
empreendimento, com base nos trés pilares: orientacdo, servicos e
capacitacoes.

Ao final da solenidade os presentes foram convidados a conhecer as
instalagdes da Secretaria Municipal de Desenvolvimento Econémico.
A Associacdo Comercial e Empresarial de Campo Belo tem um
representante na Sala Mineira realizando atendimentos aos
empresarios.

CONSULTAS AO CREDITO

BoaVista
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ESTATISTICA SCPC

Julho jé& esté praticamente ai e com a obrigatoriedade, quem nao aderir a NF-e 4.0
nao conseguird mais emitir o documento porque o modelo anterior sera descontinuado

Jé ouviu falar da Nota Fiscal 4.0? Aten¢do, e-commerce, tem mudanca chegando por ai! O Governo
Federal esta mudando o layout da nota fiscal e fazendo alteraces que afetam todas as empresas que
emitem o documento, mas para vocé que vende na Internet, o impacto serd ainda maior. Por exemplo,
para quem comercializa produtos com restricdes sanitarias, como alimentos, bebidas e medicamentos,
foi criado um novo grupo chamado de rastreabilidade de produto (Grupo 180), que vai permitir rastrear
qualquer item a partir do nimero de lote e data de fabricacéo/producéo.

Hoje, os operadores logisticos recebem a nota do fornecedor, neste caso, um e-commerce que contrata
o transporte e depois emitem uma nota para o consumidor que recebera a mercadoria em casa. Nesse
processo, a sua logistica também sera afetada porque com a NF-e 4.0, serd obrigatério indicar desde a
origem, quem € o transportador, de onde o produto saiu e para onde esté indo. Outro ponto é a forma de
pagamento, agora, é necessario dizer se é boleto, cheque ou cartdo de credito e débito, antes bastava
falar se era“avista” e “aprazo”.

Atualmente, para emitir uma NF-g, existem dois layouts, 0 3.1 que sera desativado em junho desse ano
e aversdo 4.0, disponivel desde novembro de 2017 e que sera obrigatdria a partir de 2 de julho de 2018.
E, faltando apenas trés meses, como esta esse movimento de migragdo? Lento! Muito lento! De acordo
com uma percep¢do do mercado, apenas 30% das empresas, nessa conta ja estdo as empresas que
comercializam pelaweb, e comércios aderiam a NF-e 4.0. Para os outros 70%, ndo ha tempo a perder, é
necessario se mexer e rapido.

Aprimeira coisa que vocé precisa fazer é checar se 0 seu ERP esté atualizado, principalmente o médulo
de faturamento, ele deve estar adequado a nova legislacdo. Um dos principais atrativos de uma loja
online é vender e enviar o produto para qualquer lugar do Brasil, mas cada estado tem regras tributérias
diferentes e a NF-e 4.0 tera novos campos para apontar esses impostos. Por exemplo, em vendas para
onde ha Fundo de Combate & Pobreza (FCP) e Substituicdo Tributaria (ST), o sistema ter& que calcular
o valor de ICMS (Imposto sobre Circulagdo de Mercadorias e Prestacdo de Servicos) relativo a esses

SCPC Bésico 1.149 . , . = j " N .

SCPC 4561 tributos, um célculo que era feito somente na apuracgéo, quando é enviado a GIA ST (Guia Nacional de
SCPC Cheque 367 Informac&o e Apuragdo do ICMS Substituigdo Tributéria), e a partir de julho, terd que ser feito em toda
SCPC Integrada 1018 anota

Relatério Simplificado 239 : . d f " bietivo é Ih

SCPC Completo 57 Agora, vem a pergunta, por que o Governo esta propondo esse novo formato? O objetivo é melhorar a
SCPC Net PF 29 fiscalizacdo, simplificar a rotina de quem emite nota e garantir mais seguranga na transmissao dos
SCPC Net PJ 100 dados. Aadogdo do protocolo TLS 1.2 ou superior e aextingdo do SSL, usado até agora, € uma forma de
Emg;g:::: gg?;p'em 82 ter um padréo de criptografia mais seguro para a proteger acomunicagio com o drgao.

Pessoal Gold 09 Essa nova regra é um desafio e tanto, mas ele pode ser facilmente vencido com um projeto de
Consulte PJ 21 atualizacdo do software de gestdo. Se vocé tem um parceiro de tecnologia confiavel, ndo precisa se
igf_‘a_vaml o Nacional ) 01 preocupar porque ele, com certeza, esta atento e preparado para te apoiar nesse momento. Mas se seu e-
gicional Sggtrfto aciona 2?8 commerce usa um ERP ultrapassado, agora é a hora certa para repensar a sua estratégia de T1.

Inclusdes 741 Outro ponto que vocé ndo pode esquecer é a capacitagao dos seus colaboradores. Nao adianta ter o ERP
Exclusdes 681 atualizado, se quem trabalha com ele ndo sabe quais 0s novos campos que devem ser preenchidos.

Periodo: 09/03 a 21/05/2018

As 05 empresas que mais consultaram o SCPC

* Casa Lédo
* Mil Koizas
* Comercial Adenil
* Servidros
* Tok Cel

Aposte em treinamentos para ensina-los a lidar com a NF-e 4.0 e aproveite a tecnologia para isso, 0
EAD, é umaboaalternativa para ensinar todo mundo de maneira rapida e com pouco custo.
Julho ja esta praticamente ai e com a obrigatoriedade, quem néo aderir a NF-e 4.0 ndo conseguira mais
emitir o documento porque o modelo anterior serd descontinuado. E ndo emitir a nota fiscal é uma
infracdo gravissima que te deixara sujeito a multa. Ou seja, ou muda ou muda, ndo ha escapatoria.
Marcelo Cosentino — Vice-presidente dos segmentos de Professional ServicesdaTOTVS

Fonte: www.administradores.com.br
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ACECR realizoua 2% Feiccamp - g Comercial Mutssetoralde Cameo Belo

A Associacdo Comercial e Empresarial de
Campo Belo (ACECB) em parceria com 0
Rotary Club, Prefeitura Municipal e Radio
Clube FM realizou nos dias 28 e 29/04 a 22
Feiccamp na Praca Vereador Antonio
Rodrigues de Melo (Praga do Museu).

O evento contou com a presenca de 27
expositores, na qual, as empresas puderam
expor e comercializar seus produtos ou
servigos, sendo uma oportunidade para
conquistar clientes em potencial e divulgar
suamarca, produto e aempresa.

Durante os dias 28 e 29/04 os empresarios
tiveram a oportunidade de participarem de
atividades que aconteceram no estande do
Sebrae, sendo: Oficina de Marketing
Digital; Palestra: Como Vender mais,
utilizando engajamento, inovacado e
atitude; Oficina Giro de Mercado com 0s
temas: Recursos Humanos, Vendas e
Marketing.

A abertura do evento foi realizada no dia
28/04 as 14h00, na qual, contou com a
presenca de diversas autoridades, dentre
elas: O vice-prefeito de Campo Belo
Adalberto Lopes, vereador José Maria
Junior representando a Camara Municipal,
a técnica regional do Sebrae Glaucya
Jerusa Souto Vale, o presidente do Rotary
Club Juliano Furtado Freire e do
proprietéario da Radio Clube FM Junior

Furtado. A ACE estava representada por
seu presidente Tiago Correa dos Reis que
agradeceu a todos os expositores pela
confianca e participacdo, citou as empresas
parceiras: Rotary Club, Prefeitura
Municipal e Radio Club FM e também as
empresas apoiadoras: Sebrae, Sicoob
Credibelo, Quaté e Sysprodata. Também no
dia 28/04 a ACE recebeu a visita do
presidente da Federaminas Emilio Parolini
juntamente com sua esposa Mariella
Parolini que prestigiaram o evento. Nessa
mesma data, a partir das 20h00 iniciou o
show com o artista local Juninho Matos.

No dia 29/04, além da exposicdo e
comercializacdo dos produtos das
empresas locais e atividades realizadas em
parceria com o Sebrae, as 15h00 foi
realizado o show do grupo local Mistura de
Cor.

ARadio Clube FM também esteve presente
durante todo o evento com um estande
proprio fazendo toda a cobertura do evento.
O objetivo daACE é tornar a Feiccamp uma
referéncia no municipio e regido, fomentar
a economia do municipio através do
comércio local, contribuindo para o
desenvolvimento do municipio.

A ACECB agradece a todas as empresas
expositoras na 22 Feiccamp, sdo elas:

1)Sebrae;

2)Compor Informatica;
3)Madeireira Master;

4)Forte Seguranca Eletronica;
5)Sol Forte Energia;

6)Café Fazenda Caeté;
7)Naipe;

8) Truck Auto Center;
9)Quiata;

10)Sindicato dos Produtores Rurais;
11)Arte na Praca (artesanato);
12)DSR Joias;

13)DSR Chopp;

14)Net Facil;

15)Bom Imovel Imobiliaria;
16)Doce Meu;

17)Musical Eletro;

18)SOS Tecnologiae Educacéo;
19)Construai;

20)Musical Eletro;

21)Auto Escola Campo Belo;
22)Stratus;

23)Cachacga Campo Belo;
24)Batata Show;

25)RHF Talentos;

26)Dafra Motos

27)Posto de Puericultura

Atradicional Festa do Trabalhador aconteceu nos dias 30/04 e 01/05 com shows, prestacao de servigos, diversao paraas criangas.
Agradecimentos especiais: A Prefeitura e Secretaria Municipal de Desenvolvimento Econémico / Divisdo de Industria, Comércio e
Servicos, as EQUIPES, da Secretaria de Obras - SEOP, ao Jota Martins - Cultura e Eventos, Dominguinhos (tendas), Diretoria e Equipe
Rotary Club, atodos da praca de alimentacéo que montaram seus estandes (igrejas, Maconaria e outras entidades) e Policia Militar.

Todas as fotos estéo disponiveis

Atividades de capacitagdo foram realizadas no
stand do Sebrae

no facebook: Thais Ferreirae napagin
) I.I - - : ¥

aACE Campo Belo.
v

-+ @ - .
% @
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A esquerda Mariele Parolini, Emilio Parolini
(Prsidente Federaminas), Thiago (Presidente ACE),
Glaucia (Sebrae), Laércio ( Prefeitura) e Thais
(ACE).

Autoridades na abertura da 22 Feicamp, 0 vice-
prefeito Adalberto Lopes realizou um
pronunciamento.

Show com Juninho Mattos
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Confira cinco dicas para aumentar suas chances de faturar

mais no Dia dos Namorados

12 DE JU& Jﬂi Mtﬂdﬂ

PORQUE AMAR
TAMBEM E
PRESENTEAR

FHE I U LTI
1] 85 )
~duntos

fomos Fortes!

l"ra.lﬂgc o

Comeércio Local!

Enquanto o dia 12 de junho se aproxima, os
lojistas aguardam ansiosos para atender os
casais apaixonados

Estar preparado significa colocar em pratica uma
série de atividades com certa antecedéncia. Entéo,
sem perder tempo, confira o que vocé deve fazer
parater sucesso no Diados Namorados.

Invista nos produtos mais procurados

Para evitar surpresas desagradaveis, como
produtos em falta, vocé deve saber quais sdo os
produtos mais visados nessa época do ano. Mas,
como descobrir isso? Acessando o histdrico de
vendas dos anos anteriores da sua loja e fazendo
uma pesquisa, tanto com a concorréncia como com
0 seu publico-alvo.

Além de redes sociais e sites de busca, que
ajudardo vocé a descobrir o que aconcorrénciaesta
vendendo e 0 que seu publico esta procurando, vale
mandar e-mails para os clientes com pequenos
questionarios, visando a conhecé-los melhor e
descobrir quais sdo 0s planos para a data.

Ao descobrir quais foram os produtos que mais
sairam no periodo e quais s&o 0s mais desejados

para este ano, vocé ja consegue ter uma ideia de
itens “quentes” para as vendas. Assim, pode
planejar descontos para 0os mesmos e reforcar o
estoque dessas pecas.

Tenhaestoque namedidacerta

Sabendo quais devem ser os produtos mais
vendidos, fica mais fcil controlar o estoque. Aqui,
0 segredo estd em encontrar o equilibrio, uma vez
que ter poucos produtos que vendem bastante faz
vocé perder vendas e, por outro lado, té-los em
excesso significa dinheiro parado no estoque, além
de ocupar muito espaco fisico.

Mantenha o controle rigido do mesmo, seja com
ajuda de um programa, de uma planilha no Excel
ou até mesmo o velho e bom papel e caneta. O
importante é levantar e controlar todas as pegas do
inventario para que ndo haja desperdicio de
produtos nem falta dos mesmos.

Diversifique os meios de pagamento

As transagdes com cartdes de crédito e de débito
somaram R$1,05 trilhdo no ano passado — segundo
dados da Associacdo Brasileira das Empresas de
Cartdes de Crédito e Servicos (Abecs).

Para quem vende no comércio fisico, aceitar
cartdes é primordial. Acabou aquela histéria de
pagamento s6 em dinheiro. Isso, certamente, faz
com que vocé perca clientes, haja vista esse
nimero estrondoso de usuarios de cartBes que
acabamos de apresentar.

Ja no comércio eletrdnico ainda ha quem prefira
boleto bancério ou débito em conta, por isso, é
preciso diversificar e estar preparado para essa
demanda.

Utilizando o PagSeguro, seja no comeércio
eletrdnico ou no tradicional, vocé consegue
atender as necessidades do cliente. Ao todo, o
PagSeguro aceita mais de 25 meios de pagamento,
trabalhando com as principais bandeiras de cartdo
do mercado. Para completar, o consumidor pode
parcelar a compra em até 12 vezes, e vocé recebe
tudo em uma Unica vez!

Ao oferecer esse leque de opges, a loja ganha
alguns pontos com os consumidores e consegue
realizar mais vendas.

Cumpraos prazos de entrega de produtos
Adica, aqui, é paraquem vende online. Se a pessoa

estd comprando um presente para o Dia dos
Namorados, é 6bvio que 0 mesmo tem de chegar
até a véspera da data. Planeje-se para isso e
estipule uma data limite para as compras, para que
sejam entregues em tempo habil. Deixe claro para
o cliente que as compras realizadas ap06s
determinado dia n&o serdo entregues até a data. E
melhor “perder” uma venda sendo claro e
transparente do que ganhar um cliente insatisfeito
porque vocé ocultou a verdade.

N&o conte s6 com um fornecedor, é fundamental
ter um plano B na manga. Ou seja, além de fazer
as entregas pelos Correios, por exemplo, opte por
fazer um contrato exclusivo com transportadoras
para essas datas com maior demanda. Se as
entregas forem naregido, vale até usar um veiculo
préprio para surpreender um cliente que comprou
na Gltima hora. Com certeza, ele vai se tornar fiel
a sua loja e contar o caso aos seus amigos, talvez
até espalhar nas redes sociais.

N&o se esqueca de avisar seus clientes e mandar o
cédigo de rastreio da compra quando os produtos
estiverem sob responsabilidade dos Correios ou
datransportadora.

Faca promogdes atrativas

S&o milhares de lojas disputando a atengdo dos
consumidores. Um caminho para leva-los até a
sua loja esta na criacdo de promocdes atrativas.
Mas, cuidado, elas ndo podem prejudicar o seu
caixa, hein! Que tal, por exemplo, oferecer
descontos para a proxima compra do
consumidor? Isso incentiva o cliente a voltar asua
loja numa proxima oportunidade, ajudando,
assim, afideliza-lo.

Outra opgdo é dar desconto na segunda peca,
incentivando, assim, 0 aumento do tiquete médio
da compra. Vocé pode, ainda, criar kits com mais
de um produto, empacotando ai, por exemplo,
pecas que tenham baixa rotatividade em sua loja.
Assim, vocé ja resolve dois problemas de uma s6
vez. Para as lojas online, vale apostar no frete
gratis. S6 preste atencdo nas finangas, para que
vocé ndo saia no prejuizo. Uma dica é limitar esse
beneficio a regides proximas ou para compras
comtiquete médio alto.

Aproveite para colocar em pratica essas e outras
opcOes para atrair mais clientes para a sua loja no
Dia dos Namorados e, assim, aumentar seu
faturamento. Boas vendas!

A esquerda Laércio, José Itamar, Thais, Nilson e Eustaquio.

ACE recebe a visita do c

oordenador estadual do Programa Empreender

AACE recebeu na tarde de ontem o coordenador estadual do Programa
Empreender Nilson Borges. Representando a ACE estava presente a
executiva Thais Alves Ferreira, 0 secretario de desenvolvimento
econdmico Eustaquio de Azevedo Silva, o chefe da divisdo de indUstria
e comércio Laércio Cristino Martins e o chefe da Divisao de Agricultura
pecuaria e pescaJosé Itamar de Almeida.

O objetivo da visita foi levantar informac6es sobre como foi a realizagdo
do Programa Empreender e levantar demandas e necessidades para que
a Federaminas possa auxiliar a ACE em continuar com o Programa.
Durante a reunido foi abordado sobre a 22 Feiccamp-Feira Comercial
Multissetorial de Campo Belo que foi criada da demanda dos nlcleos do
Programa Empreender. Também foi abordados alguns cases de sucesso
realizado durante o Programa.
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Ja esta disponivel aos associados as novas consultas de
Pessoa Fisica da FAMILIA ACERTA novidade que retine
todas as respostas que VOCEé precisa para acertar nas
vendas e aumentar seus lucros.

Evite perdas de até 40% com clientes que apresentam
"nada consta" na consulta e ganhe 6% a mais em cada
venda com o Acerta da Boa Vista SCPC.

= A nova tabela foi enviada no e-mail de todos os
:;:i::-:.::t:.::.:’:.'H.":.'::'::ffr:::::::."f':..::i;.'_'::* associados.
e e Informag@es pelos tels. 3831-2674 ou 3832-2503

Informacoes sobre a forma de cobranca de divida do consumidor quanto
aos dias, horarios e se pode se dar por telefone e/ou pessoalmente.

Aregra basica que norteia a cobranca de débitos do consumidor acha-se inserida no art. 42, do
( - ) Codigo do Consumidor (Lei 8078, de 11/09/1990) que, por sua vez, guarda a seguinte redacao:
cobmn de Di”id as"'l “Art. 42. Na cobranca de débitos, o consumidor inadimplente ndo sera exposto a ridiculo, nem
Qa . sera submetido a qualquer tipo de constrangimento ou ameaca. Pardgrafo Unico. O

e ot cabe ok 1150 Dot consumidor cobrado em quantia indevida tem direito a repeticdo do indébito, por valor igual
s N 0 LN SUTENR ¥l 0 e e ao dobro do que pagou em excesso, acrescido de corregdo monetéria e juros legais, salvo

sofrer constrangimento, ameagas ou ser hipétese de engano justificavel.”
exposto aoridiculo. N4o ha na lei estipulagéo de dias e horarios para a cobranca das dividas.
COC artigo 47

Entretanto, o credor, a nosso ver, deve ter bom senso evitando, por exemplo, cobranga antes
das 6:00 da manha e depois das 20:00 horas.

Deve, também, preservar a imagem do devedor ndo cobrando a divida deste na presenca de
outras pessoas, exatamente para evitar que o devedor inadimplente alegue ofensa, por parte do
credor, ao artigo acima reproduzido.

‘-h-..'.i__ O mesmo Caédigo do Consumidor pune a conduta do credor que desrespeita o disposto no art.
42, ao assim estabelecer pelo art. 71, inserido no titulo de “InfracGes Penais™: “Art. 71.
Utilizar, na cobranca de dividas, de ameaca, coacdo, constrangimento fisico ou moral,

Para denunciar abuses na cobranca de dividas, afirmacdes falsas incorretas ou enganosas ou de qualquer outro procedimento que exponha o
procure o PRGCON de seu Estado consumidor, injustificadamente, a ridiculo ou interfira com seu trabalho, descanso ou lazer.
J Pena Detencdo de trés mesesaumano e multa.” Fonte: www.federaminas. com.br

COBROU ERRADCO? f '
PAGA O DOBRO! anol VIDAS

O consumidor cobrado am

Quem paga?

guantia indevida tem direito a Os herdeiros nao possuem

repeticiao do indebito, por valor obrigacao de pagar as dividas
- do falecido. E o patrimdnio da
igual ac dobro do que pagou - / pess0oa gque sera responsavel
excesso, acrescido de cormegac / pelo pagamento das dividas.
monetaria e juros legais. salvo aee
- . : . Coorricdo o falecimeanto do ¢ I'.:"'I'..:._;rl.l'1|‘.'
hipotese de engano justificavel aad X 4 | e e S e e
Cddthes de Defosa de Consunider; & d N -‘ feito mediante simples gar ki '.L{G 3
g Comsignacas an I
art. 42, pardgrafo unico. - " TP Lei n. 1 046/1950, art. 16
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O dia dos namorados é marcado por
momentos especiais, em que 0s casais vao as
compras com o intuito de agradar & pessoa
amada. E marcado também por jantares
romanticos e mensagens de carinho. Para que
este dia, tdo importante, ndo venha a trazer
problemas no p6s compra, seguem algumas
dicas que devem ser observadas:

1 - O QUE SE DEVE OBSERVAR NA
HORADE COMPRAR ROUPAS?

A etiqueta de identificacdo € muito
importante e obrigatdria para todos os itens
deste segmento. Nela, o consumidor pode
conferir informagdes necessarias: dados do
fabricante ou importador; pais de origem;
indicacdo de tamanho; cuidados com a
conservacdo e composicdo; informacdes
sobre as fibras do produto.

2-ENACOMPRADE SAPATOS, O QUE
FAZER SE O SAPATO APRESENTAR
ALGUM TIPO DE VICIO DEPOIS DO
PRIMEIRO USO.

O sapato, tal como qualquer produto, tem que
sair do comércio sem qualquer vicio de
fabricacdo. Se, no entanto, apresentar algum
problema, deve ser levado de volta a loja e os
fornecedores tém até 30 dias para solucionar
o problema. A loja, provavelmente, ira
encaminha-lo a fabrica para que seja feita
uma avaliacdo para verificar se o problema
surgiu por mau uso ou por vicio de
fabricacdo. Sendo problema de fabricacéo, o
consumidor tem direito a troca, a restituicdo
da quantia paga ou o abatimento do preco. Se
o problema foi causado por mau uso, a fabrica
devera fornecer um laudo técnico que ateste o
problema, podendo este laudo ser contestado
pelo consumidor judicialmente, caso este ndo
concorde.

3 - PERFUMES, CREMES E MAQUI-
AGEM. ALGUMADICA?

Perfumes e cosméticos sdo presentes muito
procurados nesta data. Fique atento a
rotulagem desses produtos, pois nela deve
constar 0 numero de registro no ¢érgao
competente, prazo de validade, composicéo,
volume/quantidade, condi¢cdes de
armazenamento, modo de uso, dados sobre o
fabricante ou importador e, em alguns casos,
precaucgdes e cuidados no manuseio.

4 - E SE FOR COMPRAR UM CELU-
LAR, UM PRODUTO ELETRONICO,
kQUAISOSCUIDADOS?

Dicas para as compras do Dia dos Namorados

Ao adquirir aparelhos de celular, muito
importante que sejam testados na loja, antes
de efetuada a compra. Se for um aparelho pos
pago, observe também quanto ao plano que
estd adquirindo, se sera interessante e nao
oneroso para o presenteado. Neste caso, €
sempre melhor optar pelo pré-pago, que
depois podera ser transformado em p6s pago
pelo proprio presenteado. Guarde a Nota
Fiscal e o comprovante de garantia
devidamente preenchido. Escolha lojas
especializadas, que garantirdo produtos de
qualidade. Evite marcas desconhecidas.

5-COMO SE DAATROCADE PRODU-
TOS?EPOSSIVEL?

A troca de produtos ndo é, a principio,
obrigatéria. Antes de troca-lo, o fornecedor
tem até 30 dias para adequa-lo ao fim a que
foi proposto. Caso ndo seja consertado neste
prazo, o consumidor tem direito a troca, a
restituicdo da quantia paga ou o abatimento
do preco, sendo a escolha do consumidor. Se,
por liberalidade, o fornecedor se
comprometeu a trocar, pega que anote na
Nota Fiscal o prazo para a troca, porque,
assim, ele se compromete, pois a oferta
vincula o fornecedor.

6 - NESTE DIA, MUITOS CASAIS
PROCURARAO OS RESTAURANTES
PARA COMEMORAR. E
OBRIGATORIO PAGAR 10% PARA O
GARCOM EM RESTAURANTES
NESTEDIA?

N&o, esta cobranca ndo é obrigatoria. Fica a
critério do consumidor paga-la, caso tenha
sido bem atendido.

7 - E O COUVERT ARTISTICO E
OBRIGATORIO?

Sim, esta taxa ja € obrigatdria no caso de o
estabelecimento oferecer o servi¢co de um
musico, desde que seja previamente
informada ao consumidor. Antes de entrar no
restaurante o consumidor deve ser
informado sobre a cobranca do Couvert por
um cartaz na porta do estabelecimento, pelo
garcom ou pelo cardapio. Se ele opta por
ficar, tera que pagar o Couvert artistico.

8-ESEOPRESENTE FOR COM-
PRADO PELA INTERNET, POSSO
TROCAR?

Sim, as compras feitas fora do
estabelecimento comercial, ou seja, pela
internet ou adomicilio, ddo ao consumidor

Orientacao Juridics

.

L
Gianni Carla Ferreira Maia / Advogada

um prazo de 7 (sete) dias para a troca ou
cancelamento da compra, sem que seja
necessario dizer qual o motivo. E
importante fazer contato como o
fornecedor dentro do prazo de 7 dias,
através de protocolo, de carta com AR, de
mensagens de texto gravadas, etc. O
importante é que o consumidor tenha como
comprovar que entrou em contato dentro
do prazo solicitando a troca ou a rescisdo
do contrato.

9 - E SE ALOJANAO ENTREGAR O
PRODUTO NO PRAZO
COMBINADO?

No caso de mercadorias que necessitem ser
entregues em domicilio, solicite que o
prazo de entrega seja registrado na nota
fiscal ou recibo. Caso ndo seja cumprido, 0
consumidor tem direito a rescindir o
contrato, sem qualquer 6nus, por
descumprimento contratual por parte do
fornecedor, sem prejuizo de perdas e
danos.

10 - COMO FUNCIONA O VALE
PRESENTE?

Na duvida sobre o que comprar, algumas
pessoas optam pelo “vale presente”. E
importante definir com o lojista, e anotar na
nota fiscal, de que forma seré restituida
eventual diferenca de valores entre o vale
presente e a efetiva aquisi¢do do produto. O
estabelecimento é obrigado a restituir a
diferenca em moeda corrente, contra vale
ou de forma a complementar o valor para
aquisicdo de outro produto. Defina e
registre, por escrito, em que consiste o vale
presente (tipo de artigo, tamanho, cor,
marca, etc.), se existe um prazo para usa-lo
e, quando for o caso, se ele tem validade em
todasas lojas darede.

Mas lembrando, ndo deixe o romantismo
morrer. Seu amor ficara muito mais feliz
com um presente escolhido por vocé.
Observando estas dicas, desejo um feliz dia
dos namorados a todos vocés!

Gianni Carla FerreiraMaia/Advogada
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Chegou a hora de torcer

Sugestao de horario Comercial

JOGOS DO BRASIL NA COPA
PRIMEIRA ETAPA

* * * * *
Dia 22/06 - Horario do jogo: 9h00 - Brasil x Costa Rica
Dia 27/06 - Horario do Jogo: 15h00 - Brasil x Sérvia

Dia 22.06 - Sexta-feira
de 12h30 as 18h30

Dia 27.06 - Quarta-feira
de 8h as 14h*

"Sem intervalo para o aimoge,

C)

FEDERAMINASEI

Associagdo Comercial ¢ Empresarial

CAMPO BELO

Lembramos que a ACECB apenas
SUGERE este horario.

De acordo com o guia trabalhista, a
empresa poderd, por mera liberali-
dade, negociar com seus empregados
mecanismos que permitam a
liberacdo dos empregados nos dias
de jogos do Brasil.

Dessa forma, podem ocorrer as
seguintes situacoes:

* trabalho normal, sem qualquer
paralisacdo ou privilégio;

* organizacdo de escalas de reveza-
mento para que a empresa ou certos
setores continuem em atividade
(plantdes);

* paralisagdo parcial, com perma-
néncia dos empregados nas
dependéncias da empresa, ficando
por conta do empregador ou dos
proprios empregados, autorizados
para tanto, a instalacéo de aparelhos
gue permitam a estes o acompanha-
mento da competicdo (televisores,
teldes);

* paralisacéo total, permitindo que o
empregado deixe as instalagbes da
empresa ou do estabelecimento antes
do horario normal de saida, ou inicie
suas atividades mais tarde, conforme
os horarios dos jogos.

Guia Comercial

SINFORMAS

dlesrma de I:1l-.|f‘n.||'.

Te % 171

www.redesinformas.com.br

Convénio com a Associacao Comercial,
assinatura para associados com 15% de desconto.
LIGUE para (35)98803-2407 / (35)99145-2698
contatosinformas@gmail.com

)

S L R

| = L

CAMPIERELD
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12 de Agosto - Dia dos Pais

Na medida que o Dia dos Pais vai se aproximando, os filhos comecam a se perguntar, qual serd o presente

perfeito para o seu pai. Em muitos casos a dificuldade paraencontrar um bom presente para o seu

Tao Importante quanto & data & a pai, esta relacionada ao pouco tempo de dialogo, ou seja, filhos que ndo possuem muito contato com o pai,

carteza de momentos bem vividos sempre irdo ter dificuldade na escolha do presente mais indicado. Mas ndo se preocupe, essa é uma

tarefa muito simples de ser feita. Hoje em dia a grande diversidade de presentes e a facilidade para a compra

“ mm do mesmo, sempre acaba facilitando a vida dos filhos. Confira algumas dicas de presentes para o dia dos pais e

escolha o presente ideal para o seu pai.

Para comegar procure pelo presente de acordo com o estilo de seu pai, ou seja, se ele é esportivo procure algo
relacionado ao género e assim as duas partes estardo felizes.

Estilo Esportivo Se o seu pai é desses com estilo mais esportista, é o presente do dia dos pais mais facil a ser
encontrado, basta vocé procurar por algo do género ou do esporte favorito dele. Os presentes mais indicados
paraesta area sdo: Camiseta de times, bolsas ou mochilas esportivas, kit de uniforme, dentre outros.

Estilo Tecnoldgico O seu pai sempre esta ligado no mundo tecnolégico e adora coisas de ultima geracéo, saiba
que isso serd facil, para levar em conta um presente para ele. Os presentes mais indicados sdo: Capa protetora
para notebook, radio relégio com estacédo para Iphone, caso tenha muita grana, um Smartphone ou Tablet
também é bastante indicado.

Estilo Culto Preste atenc&o, pois se seu pai é do estilo culto ele adora ler livros, ou seja, livros sdo a grande
indicacdo, opte por um livro do género que mais agrade o seu pai. Uma boa colec¢do de filmes ou de seriado que
seu pai curta bastante também é muito indicado.

Estilo Diverso Caso 0 seu pai curta de tudo um pouco entdo é ainda mais facil, um simples presente pode
agrada-lo bastante. Os mais indicados sdo: Reldgio, perfumes, calcados, roupas, bonés dentre outros. Levando
em conta essas dicas de presentes do dia dos pais, sempre se lembre de usara imaginacao e analisar bem o seu
pai antes da escolha do presente, seja criativo que seu pai vai adorar a sua escolhas.

Horario especial de funcionamento:

09 e 10/08 (Quinta e sexta-feira) Ate as 19h00
11/08 ( Sabado) Até as 17h00

| Li; EMBALAGENS

SACOS COEXTRUSADOS

SACOLAS SACOS CONICOS
BOBINAS

Fabrica: Representante:
37) 99987-7007
www.cpembalagens.com._br vemais@yahoo.com.br

Vocé sabia?

Agora empresas filiadas a ACE
tém 10% de desconto na
mensalidade dos planos coletivos
empresariais.

Unimed #%

Campo Efll:li
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Agéncia Nacional de Enerqgia Elétrica prevé bandeira

tarifaria amarela em junho
Segundo diretor-geral da Aneel, cenario quase ndo mudou em maio. Com isso, deve ser mantida
cobranca de R$ 1 adicional a cada 100 kWh de energia consumidos. Aneel divulga bandeira na
sexta.

O diretor-geral da Agéncia Nacional de
E t d b d e t .f, . Energia Elétrica (Aneel), Romeu Rufino,
afirmou nesta terca-feira (22) que a
n en a as an elras arl arlas bandeira tarifaria deve permanecer na cor
amarela no més de junho, o que significa
uma cobranca extra de R$ 1 a cada 100
quilowatts-hora (kWh) de energia
consumida.
Abandeira do més de junho sera divulgada
pelaAneel na proxima sexta-feira (25).
“Como ja entramos no periodo seco, nao
i deve ter muita novidade. Eu tenho
¢ Sem CObran(;a ad|C[{}na| observado semanalmente as variaveis e
acredito que deve continuar pelaamarela”,
\ disse. “Todo o cenéario estad na linha de

manter [a bandeira na cor amarela]”,

A ) Condicoes menos favoraveis declarou.

TR R !
.F.I.|.|'.:.’h: |J‘:I“'|”. ] FAF] N T Tk 8 § ) Fifd 4 WA} e W e b

Em maio, a Aneel fixou a bandeira
tarifaria em amarela. Entre janeiro e abril
de 2018, a bandeira tarifaria ficou na cor

* R$1 por 100 kWh \égrlcli; e ndo havia cobranca extra na conta

Amanutencdo da bandeira verde coincidiu
\‘ com o periodo de chuvas mais intensas nas

: : e , regides Sudeste e Centro-Oeste, onde
VERMELHA ) Custo de energia mais caro, Termicas ligadas estdo as principais hidrelétricas do pafs.
Com mais chuva, o armazenamento de

agua nos reservatorios sobe e 0 pais usa
ainda mais energia gerada por

% DOiS patamares ums de R$3 e Outro de hidrelétricas, que é mais barata.

No inicio do periodo seco, aumenta a
Rss para [ada 1w km'l possibilidade de acionamento das usinas
termelétricas para poupar agua dos
reservatorios. As térmicas geram uma
energia mais cara, e o dinheiro arrecadado
pela bandeira tarifaria serve para cobrir o

ﬁ‘l Infografico atualizado em: 27/04/2018 custo adicional com uso dessas usinas.
Fonte: g1.globo.com

L
riutluh—)tu 1: \'m [ L ::
1 - " [ |
ocacao de Salas.
f r :_- b 1 e ¥
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A Associacdo Comercial e Empresarial de Campo Belo estara sempre
divulgando as feiras, rodadas de negdcio e exposi¢des, com o intuito, de
oferecer aos empresarios oportunidades de realizar negécios, networking e
informacdes relevantes para a classe empresarial.

Surgindo interesse, basta o0 empresario entrar em contato com a ACE
Campo Belo que dependendo da demanda sera organizada uma caravana
para participacao no evento desejado.

—

Segue logo abaixo programacio para o Més de Julho

PROFESSIONALFAIR

15% International Professional Fair

08a10dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: produtos e servigos
voltados para o segmento da beleza engloba maquiagem,
cabelos, estética, manicure e micropigmentacdo. Com
cerca de 150 expositores, serd aberta somente a
empresarios das 11:00 as 20:00.

Local: Expominas - Belo Horizonte - MG

EXPOPIZZARIA

82 Expo Pizzaria Atacaddo

10a1ldejulhode2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: fornos, molhos de
tomates, mugcarela, farinha, azeites, masseiras,
processadoras, utensilios e molhos. Com cerca de 200
expositores, serd aberta somente a empresarios das 11:00 as
19:00.

Local: Anhembi - Sdo Paulo - SP

FORMOBILE

82 Feira Internacional da Industria de Mdveis e Madeira
10a13dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: inddstria moveleira,
madeiras, maquinas, equipamentos,

painéis, manuais, matérias-primas, insumos, ferragens,
acessOrios, componentes,

prestadores de servicos, solugdes e tecnologias. Com cerca
de 700 expositores, serd

aberta somente a empresarios das 10:00 as 19:00.

Local: Sdo Paulo Expo Exhibition & Convention Center -
Sao Paulo-SP

EXPOBEL

47% Exposicao Agropecuaria e Industrial de Bela Vista
13a22dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servicos: leildes, exposi¢des de
animais, rodeio, veiculos, tratores, implementos agricolas,
alimentacdo, palestras, lojas de roupas, calgados, bijuterias
e parque de diversdes. Com cerca de 70 expositores, sera
abertaao pablico das 08:00 as 23:00.

Local: Parque de Exposic¢Oes Rio Apa- Bela Vista- MS

CALENDARIO BRASILEIRO 84 DE EXPOSICOES
EFEIRAS 2018 FRANCAL

502 Feira Internacional da Moda em Calgados e Acessorios
16a19dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servicos: cal¢ados femininos,
calgados masculinos, calgados

infantis, calcados esportivos, acessérios em couro, bolsas,
carteiras, cintos, artigos esportivos e de viagem, bijuterias,
acessorios de moda e equipamentos para lojas. Com

cerca de 500 expositores, sera aberta somente a
empresarios das 10:00 as 20:00.

Local: Expo Center Norte - S&o Paulo - SP

FBV

6% Feira Brasileirado Varejo

17a19dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: equipamentos para lojas,
sistemas de seguranca, instituices financeiras, empresas
de software e tecnologia e arquitetura. Com cerca de 75
expositores, serd abertaao publico das 09:00 as 20:00.
Local: Centro de Eventos FIERGS - Porto Alegre - RS

EXPO USIPA

30% Exposi¢do Industrial, Comercial e de Prestagdo de
Servigos

18a20dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: industria, comercio e
prestacdo de servigos. Com cerca de 150 expositores, sera
abertaao publico das 18:00 as 23:00.

Local: Associagdo Esportiva e Recreativa USIPA -
Ipatinga- MG

FEICCAD

152 Feira do Imovel, Construgdo, Condominios,
Arquiteturae Decoragao

19a22dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: construcéo civil, ramo
imobiliario, condominios, arquitetura e decoragdo. Com
cerca de 100 expositores, sera abertaao publico das 12:00
4s22:00.

Local: Maxi Shopping Jundiaf - Jundiai - SP

BRASILMOSTRABRASIL JOAO PESSOA

243 Multifeira Brasil Mostra Brasil - Edi¢do Jodo Pessoa-
PB

20a29dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: vestuario, carros,
eletroeletrénico, artigos, decoracéo,

mdveis, beleza, acessorios, sapatos e alimentacdo. Com
cercade 450 expositores, sera

abertaao pablico das 15:00 as 23:00.

Local: Centro de Convengoes Ronaldo Cunha Lima - Jodo
Pessoa-PB

EXPOVEST

422 Feira Expovest Primavera/\Verdo
23a24dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: moda masculina,
adulto, teen, infantil, moda intima,

gestante, bebé, praia, fi tness, além de bijuterias e
acessorios produzidos no municipio.

Com cerca de 250 expositores, sera aberta somente a
empresarios das 07:00 as 18:00.

Local: Shoppings Atacadistas de Cianorte Asamoda,
Dallas, Master e Nabhan - Cianorte - PR

ELETROLAR SHOW

132FeiradaAmérica Latinade Negdcios da IndUstriae do
Varejo de Eletrodomésticos, Eletronicos, Celularese Tl
23a26dejulhode2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: eletrodomésticos,
eletroeletronicos, celularesefti.

Com cerca de 120 expositores, serd aberta somente a
empresarios das 13:00 as 21:00.

Local: Hotel Transamerica - Sao Paulo - AC

LATINAMERICAN ELECTRONICS

32Latin American Electronics International Trade Show
23a26dejulhode2018

Feira/ Internacional / Anual

Linhas de Produtos e/ou Servigos: eletroeletrdnicos,
eletrodomésticos, celulares, moveis, utilidades
domesticas e ti. Com cerca de 200 expositores, sera aberta
somente a

empresarios das 13:00 as 21:00.

Local: Transamérica Expo Center - Sdo Paulo - SP

SMARTPHONE CONGRESS & EXPO

3% Congresso de Smartphone, Tecnologias e Negdcios Afi
ns

24a25dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: smartphones, celulares,
aplicativos, tecnologiada

informacéo, gadget, m-commerce, publicidade movel,
redes sociais, big data, meios de

pagamentos e negdcios afins. Com cerca de 30
expositores, sera aberto somente a empresarios das 13:00
as18:00.

Local: Transamérica Expo Center - Sdo Paulo - SP

ABIMAD

26% Feira Brasileira de Moveis e Acessorios de Alta
Decoragéo

24227 dejulhode 2018

Feira/ Internacional / Bienal

Linhas de Produtos e/ou Servigos: méveis e acessorios de
altadecoragdo. Com cercade

100 expositores, sera aberta somente & empresarios das
10:00as 19:00.

Local: Séo Paulo Expo - Sdo Paulo - SP

FIPAN

252 Feira Internacional de Panifi cagdo, Confeitaria e do
Varejo Independente de Alimentos

24a27dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: assessorios, alimentos,
bebidas, embalagens, azeites,

destilados, equipamentos diversos, equipamentos para
cozinha, maquinas, matérias primas, servicos, transporte,
uniformes, atacadistas, distribuidores e representacoes
comerciais. Com cerca de 350 expositores, serd aberta
somente a empresarios das 13:00

s 21:00.

Local: Expo Center Norte - Sdo Paulo — SP

SERIGRAFIASIGNFUTURETEXTIL

282 Feirade Tecnologias de Impressao para os Mercados
de Serigrafia, Comunicacéo Visual e Téxtil
25a28dejulhode 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: serigrafi a, sublimagéo,
impressdo em grandes formatos, impressao digital, téxtil,
decoracdo para interiores, materiais promocionais,
brindes, personalizac&o, sinalizagdo, sinalizacdo digital e
so_ wares. Com cerca de 600 expositores, sera aberta
somente a empresarios das 13:00 as 20:00.

Local: Expo Center Norte - Sdo Paulo—SP

FEIRADO BEBEE E GESTANTE BH

642 Feirado Bebé e Gestante/Moda Infantojuvenil-BH
31dejulhoa05 deagosto de 2018

Linhas de Produtos e/ou Servigos: moveis, decoragdo,
enxoval, kit bergo, brinquedos,

puericultura, laboratérios e maternidades. Com cerca de
100 expositores, sera abertaao

publico das 14:00 as 22:00.

Local: Expominas - Belo Horizonte - MG
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DICA DO MES

Novas solucgdes para
analise de credito esta
disponivel aos Associados
as novas consultas de
pessoa fisica da FAMILIA
ACERTA. Novidades que
relne todas as respostas
que VOCE precisa para
acertar nas vendas e
aumentar seus lucros.

g Y

SCPC

Boa Vista Servigos

Novos Associados
* BEM SORRIR

ODONTOLOGIA
* SOLDA FORT INOX
* SPACE FUN
* SUPERMERCADO JA

Bem VINdosi:

Motivagao & Sucesso

JUNHO /JULHO /7 AGOSTO 2018

Ouse acreditar em vo<e

Quantas ideias boas vocé ja teve e por ndo
acreditar nelas as viu sendo realizadas
por outras pessoas?

Quantas vezes voce teve vontade de fazer
uma pergunta e ndo fez e alguém fez a
mesma pergunta logo em seguida e
recebeu elogios do professor ou
conferencista?

Quantas sugestdes de melhoria vocé tem
para sua empresa e ndo tem coragem de
apresentar a seus superiores?

Quantas vezes vocé teve vontade de pedir
alguma coisa a alguém e ndo teve
coragem de pedir e em seguida viu a
pessoa dar aquela mesma coisaaalguém?
Quantas vezes vocé teve vontade de
participar de um curso, treinamento ou
palestra e ndo teve coragem de pedir aseu
chefe aquela vaga que acabou sendo dada
aalguém pouco interessado?

Quantas vezes vocé se tolheu, se brecou,
se abafou, se censurou por antecipagéo e
deixou excelentes oportunidades
passarem?

Quantas vezes VOC& censurou pessoas
que tiveram a coragem de se apresentar,
de falar, de pedir, de dizer que queriam,
de se oferecer paraajudar?

Quantas vezes vocé chamou outras
pessoas de ridiculas por se fazerem
presentes em ocasides que VOcé nao teve
coragemdeir?

de reafizar, de participar, erfim, de ser ekt

Conheco pessoas que precisam ousar
numa coisa sO: acreditar mais nelas
proprias, em suas ideias, em suas
intuicBes, em sua capacidade de fazer, de
realizar.

Conhego pessoas que vivem se
autocensurando e criticando quem faz,
quem participa, quem ousa acreditar em
si préprio.

Experimente a ousadia de acreditar em
voceé!

Pense nisso. Sucesso!
ANTHROPOS MOTIVATION & SUCCESS
Luiz Marins

J bantu

Grupo Forte
Acesse Nnossos sites

forte

energla renovave ‘

PROTECAO
24H PARA VOCE

: L L R
O Shopping do Musico

sl calelelro, coam. b

As melhores condigoes de pagamento voce so encontra aqui!
Tudo para igrejas, clubes, residencias fanfarras e comercio em geral.

- (35) 3831-1459
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O cartao do colaborador!
Até 40 dias para pagar.

e o
= ]
Syspro
i me e Card

Programa de Alimentacao do Trabalhador)
Melhor Rede Credenciada; é’ ‘ é
Parcena com ACE de Campo Belo dlencra
como voceé!
CARTA0 CONVENIO

Sem custo de adesao; Debito em folha;

Limite pre-estabelecido; Ate 40 dias para pagar, A

Gestao on-line de imites, bloqueios e relatorios.

Solicite agora este beneficio para sua empresa!

Rua General Cameiro, 1363 - Centro - Tel.: 16 3713 2030 - www.Sysprocard.com.br

~SICOOB

A for¢a da nossa uniao!

“TODO BRASIL EM UMA SO MARCA” V'sicoos

Aguanil - Campo Belo - Cana Verde - Candeias - Cristais

3834-1400 3831-1929 3865-1233 3833-1506 3835-1944




